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Virtuell durchs neue Haus schlendern

Unternehmen im Gesprach - Darmstadter Cosoba GmbH ein fiihrender Anbieter von Architektur-Software - , Viele Ideen”

VON ACHIM PREU

Auch wenn man es Darmstadt in
weiten Teilen nicht oder nichi auf
den ersten Blick direkt ansieht:
Dies 15t die Stadt mat der hiochsten
Architektendichte  in  Europa,
weifh Andreas Malek (40), Und
der muss es wissen. Denn Maleks
Firma Cosoba GmbH - Kurzform
von: Computersoftware fur Bau-
wesen und Architektur - hat ihre
Buros in der Grafenstrabe zwi-
schen Arzipraxen und Unterhal-
tungselektronik und gilt als eine
der namhaften Adressen fir sol-
che Programme hierzulande.

Mit einem Marktanteil wvon
fiinf bis sieben” Prozent und als
fihrender Anbieter von AVA Soft-
ware [Ausschreibung, Vergabe,
Abrechnung] ist der Diplom-In-
formatiker allein schon wegen der
Firmengrige von neun Beschif-
tigten und rund 1,5 Millionen
Eurc Jahresumsalz ausgespro-
chen zufrieden. Zumal das 1981
von einem Architekten und einem
Atomphysiker gegriilndete kleine,
aber feine Unternehmen, das an-
fangs ein individuelles Ausschrei-
bungsprogramm fur ein Darm-
stadter Architekturbiiro  konzi-
pierte und darauf aufbauvend
Standardldsungen fiir viele schuf,
sich als technologische Speerspit-
ze sieht. Damit passt Cosoba na-
tiirlich ebenfalls bestens in die fa-
cettenreiche  stdhessische [T
Landschaft, die wegen des zuneh-
menden  Wetthewerbsdrucks  in
allen Branchen als Effizienz-Tur-
bo gute Geschafte macht.

Schlieflich gibt es Kosien-
und Zeitdruck auch bei Planern
von Gebauden. Auferdem lassen
sich Kunden im Immobilienge-
schift lingst nicht mehr mit
schnoden und nichts sagenden
Plinen abspeisen. Wie viel erleb-
nisreicher, plastischer und erhel-
lender ist da ein Rundgang mit der
Computermaus  durchs  neue
Heim, selbst wenn die Baugrube
noch nicht ausgehoben ist. Und
wenn zugleich das Kostengertst
mitgeliefert wird fiir verschiedene
Varianten von AuBenmauern oder

FIRMENFORTRAT

Cosoba GmbH

W Branche: Software

B Produlte: Programme filr Aus-
schreibung, Vergabe, Abrechnung,
Bauzeitenmanagement ete.

W Standort: Darmstadt

W Umsatz: 1,5 Millionen Euro

W Geschiftsflhrender  Gesell-
schafter Andreas Malek

m Grilndung: 1981

W Mitarbeiter: neun

W Kunden: Architektur- und Inge-
nieurbiiros, Bautrager, Bauamter
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Cosoba-Chef Andreas Malek {rechts) und Entwicklungsleiter Heinz-Dieter Kotscher bei der Demonstration eines Softwareprogramms. FOT0: ROMAN CROSSER

Fenstergri®en, dann hilft das un-
gemein, Weil der Architekr flexib-
ler aul Wimsche der Bauherren
reagieren kann und zuglewch meb
Zedt fur das Wesentliche hat - die
Kreativitit = haben beide elwas
davon. Schlieglich stammt der Be-
griff Architekt aus dem Grie-
chischen und bedeutet, frei tiber-
setzt, s0 viel wie Baukiinstler,

Friiher eine Woche,
heute ein Tag

Benotigte man friher eine Woche,
um ein komplettes Gebaude nebst
Kostenkalkulation  durchzupla-
nen, genigt dafiic heute ein Tag,
s0 Malek. Auch der Preiskampi
unter den Architekien hat den
elektromischen Werkzeugen den
Weg geebnet; zudem sind sie bei-
spielsweise auch per Laptop auf
der Baustelle einsetzbar Bei
125 000 bis 150 000 potenziellen
Kunden - darunter auch Woh-
nungsbaugesellschaften, Bautrd-
ger oder Baudamier - und nicht be-
sonders grofien Budgets der Ar-
chitekten bewegt man sich freilich
auf eher schwierigem Terrain.
«Das ist ein Markt, dessen Wachs-
tumsfantasien begrenzt  sind”,
sagt Malek wvillig illusionslos.
Zwischen 800 und mehreren tau-
send Euro liegt dabei die Investiti-
on, wobei 80 Prozent der Produkt-

infos fur den Kunden via lnternet-
Prazentation ablaufen. Auf Fach-
messen wie der Light wnd Buil-
ding m Frankfurt ist Cosoba 2w
auch vertreten, weil das haufig,
Erstkontakte bringt und Kontake
pllege nun mal wichtig ist. Aber
wirtschalithicher lassen sich Ge
schafie im Netz abwickeln - und
schneller. Auf tber 15 000 Lizenz-
nehmer im In- und Ausland hat
man es bislang gebracht. Die fith-
rende RIB Software AG aus Stutt-
gart ist zwar etwa zehnmal so
grof. Aber der technologische
Feinkosthandler, das sei eben Co-
soba, heifit es, wo man auf eine
bewegte  Geschichte zuriickbli-
cken kann. 1999 warde man zu 74
Prozent an die mb Software AG
(Hameln) verkauft, die eine klei-
ne Episode MNeuer Markt mit-
schrieb, und einen Technologie-
und Wachstumsschulbh brachie.
Nach deren Insolvenz ist Cosoba
seit 2003 wieder selbststandig
und allein in der Hand Maleks.
Inhaltlich hat es zuletzt Ver-
schichungen gegeben. Wihrend
der Neubau eher stagniert, geht es
bei der Instandhaltung namlich
deutlich nach oben. Zumindest ei-
nen .gewissen” Zuwachs sieht
Malek hier, deshalb werde man
die Software verstarkl darauf aus-
richten. MNoch bessere Chancen
verspricht  das  Baukosten-Ma-

nagement. Mur mit solchen Pro-
grammen scheinen sich die per-
manenten und sum Tel drast-
schen Kostenuberschreitungen
dafur gibst es am Woog akiuelle
Beispicle - im Zaum halten zu
konnen. Malek: .Wir haben ldeen
fiir die nichsten fiinf Jahre.~

Hervorragender Standort
mit Innovationskrait

Und die lassen sich in Darmstadt
besonders gut umsetzen. Das sei
ein hervorragender Standort, das
Umield sei stimmig, die Hoch-
schulen garantierten Innovations-
kraft. Dabei begreift Malek die
Software-Entwicklung sicher sehr
zur Freude von Anwendern auch
als . Kunst des Weglassens”.
Sprich: Die Oberfliche dez Pro-
gramms soll verstandlich und ein-
fach zein, sich selbst erkldren,
selbst wenn der Untergrund kom-
plex und kompliziert is1. .Wir
wollen schliefilich vom Verkauf
der Software leben, nicht von
Schulung und Beratung.” Den-
noch gibt es auch das, wenn Co-
soba mal wieder eine Deutsch-
land-Tour durchfithrt mit Hotel-
veranstaltungen.
Ausstiegsfantasien  treiben
Malek derzeit nicht um, obwohl
er finanziell unabhingig ist™
Schlieflich macht Cosoba -dem

leidenschaiftlichen  Segler nach
wie vor Spak. Aber ein ebenso
gliickliches Handchen hat er auf
dem Markt fur Internet-Adressen
bewiesen, Mit Gewinnen am un-
tergegangenen  Neuen Marky -
dort war Malek mit seinem Bru-
der, einem Banker, erfolgreich -
hat er sich nebenher ein Domain-
Ponfolio aufgebaut. Das sind, so
sagl er, viruelle Grundsticke im
Imernet. Und Grundstiicke sind
bisweilen sehr wertvoll, was sich
auch hier gezeigt hat. Mit shop-
ping.de” als einem der wichtigs-
ten generischen Begriffe hat Ma-
lek vor einigen Wochen einen Re-
kordpreis hierzulande erzielt fir
seine aul der Auktionsplattiorm
Sedo  versteigerte  de.-Domain:
.Deutlich mehr als 1,6 Millionen
Euro®, so lautet die offizielle
Sprachregelung. Weitere Domains
besitzt er, hat aber das Geschaift
nie operativ selbst betrichen. Das
aber sei das A und O des Erfolges,
man misse derlei mit Leben fiil-
len. Deshalb nun die Desinvestiti-
on, der weitere folgen diirften. In-
nerhalb von fiinf Jahren bringt je-
denfalls auch ein Bérsen-Uberflie-
ger nur ganz selten eine solche
Performance, Deshalb kinnte Ma-
lek eigentlich langsam die Pla-
nung eines privaten Schlgsschens
in Angrifi nehmen - und das kei-
neswegs nur virtuell.



